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Pionero en atender las necesidades de las empresas cuyo núcleo de negocio es controlar y planificar 
los recursos involucrados en una de las actividades más complejas que es la prestación de servicios. 

NETSUITE

• Actualmente uno de los diferenciadores más im-
portantes en un mercado altamente competido, es 
el servicio, por lo que, para las empresas basadas 
en proyectos y recursos facturables, se vuelve es-
encial contar con una solución que proporcione las 
herramientas necesarias para proporcionar una ex-
periencia de servicio excepcional para sus clientes. 

• NetSuite SRP simplifica las operaciones, mejora 
el aprovechamiento de los recursos, agiliza 
la respuesta al cliente, aumenta la rentabilidad de 
los proyectos y libera el potencial de su negocio. 
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• Experiencia basada en roles: NetSuite cuenta 
con múltiples características y funciones de usuario, 
desde representantes de ventas, hasta Gerentes de 
proyecto, Directores, Consultores y más.

• Visión 360° del cliente: desde la captura del 
prospecto, registro de todas las actividades de 
venta tales como llamadas, reuniones, correos 
electrónicos, inicio del proyecto, estatus de fac-
turación y pagos, hasta los recursos que son 
asignados a un proyecto, el avance y culmi-
nación en cada una de las etapas. 

7. Culminación

6. Avance

5. Recursos asignados

4.Estatus de facturación
y pagos

3. Inicio del proyecto

2.3. Correos electrónicos

2.2. Reuniones

2.1. Llamadas

2. Rgistro  de todas las
actividades de venta

1.Captura del prospecto

Vision 360°

• Repositorio de documentos: los usuarios 
tienen la posibilidad de adjuntar documentos 
relacionados a registros, transacciones o 
puntos de contacto con el cliente.

• Informes y Gráficos totalmente personalizados: 
cada usuario puede tener acceso a un gran número 
de reportes, indicadores clave, listas o métricas con 
capacidad de configurarlos de acuerdo a sus necesi-
dades de manera muy sencilla.
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Facturación

Asignación de
Recursos

Inicio de gestión
del proyecto y
 entrega

Estimación 
orientada al 
cliente

Alcances 
de 

proyecto

Nuevas 
oportunidades

Nuevos 
leads

Controle su proceso de negocios de una manera sencilla en cada una de las etapas.

-Reglas y 
formatos 
para

 asignación 
de leads.

NETSUITE

-Proceso de
Gestión de
Nuevas 

Oportunidades 
flexible para 
adaptarse a 
su procesosu proceso
 de ventas. 

-Formatos
para 

estructurar 
un nuevo 
proyecto

-Reglas de 
facturación facturación 

-Una vez 
definido el 
alcance del alcance del 
proyecto, el 
representante 
de ventas 
puede crear 
una propuesta 
a partir de la 
información información 
ya capturada.

-Los formatos 
de propuesta 
de NetSuite, 
son total-

mente person-
alizables. 

-Establezca 
las bases del
proyecto.

-Gestione el 
presupuesto 
del proyecto.

-Configure el -Configure el 
método de 
facturación.

-Gestione la 
asignación de 
recursos. 

- Control de 
horas semanal
-Reportes de 
gastos.

- Reglas de 
facturación.

-Formatos de 
facturación.

-Aprobaciones.

-Integración con -Integración con 
contabilidad.

 
-Recordatorios 
de cobranza. 
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TU NEGOCIO

Administración 
de

clientes
Administración

de
Proyecto

Administración
de

Recursos

$
Costos y tiempo

E commerce

Facturación

Reconocimineto
de ingresos

Finanzas

Análicis

Dispocitivo Movil

www.margenit.com

Integra los requerimientos de las empresas de servicios en una única solución:

NETSUITE


